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DI HEINRICH RICHTER DR. THOMAS SCHROCK
Heinrich Richter ist Griinder der MehrWert Dr. Thomas Schrdéck ist der Grinder und
Steuerberatung und ist seit 1997 selbstandiger geschaftsfihrende Gesellschafter von THE NATURAL
Wirtschaftstreuhander, Unternehmens- und GEM und seit 30 Jahren im internationalen
Steuerberater. Aus einer Unternehmerfamilie mit mehr Edelsteinhandel titig. Der promovierte Okonom und
als hundertjahriger Tradition stammend, verfligt er Gber international (u.a. Schweiz, USA, Indien) ausgebildete
beste Kontakte und Know-How in allen Bereichen des Gemmologe gilt europaweit als Experte fiir naturfarbene,
Unternehmertums. unbehandelte Edelsteine und Investments in diese.
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Die Eckpunkte der Kommanditbeteiligung:

Firma: Richter Rubin KG

Unternehmensgegenstand: Handel mit Edelsteinen

Personlich haftender Gesellschafter (Komplementar): DI Heinrich Richter

Kapital- und Hafteinlage der Kommanditisten: mindestens € 10.000,-

Die Kommanditisten haften bis zur gesamten Héhe ihrer Kapitaleinlage.

Verluste sind von den Kommanditisten bis zu dieser Hohe zu libernehmen.

Dauer: 10 Jahre

Angestrebte Rendite: 6% p.a.

International anerkannte Zertifikate
Vereinfachte Planungsrechnung (untenstehend)
Gesellschaftsvertrag und Treuhandvertrag (auf Anfrage)

Geschaftsfihrungs- und Haftungsvergiitung:
1,5% vom Umsatz, mindestens € 6.000,-/Geschdftsjahr

Gewinnentnahmen durch Kommanditisten: jéhrlich

mehrwert

steuerberatung

Richter Rubin KG

Vereinfachte Planungsrechnung

Cash Flow der Kommanditisten
Cash Flow kumuliert

-335.000,00

-136.000,00

-136.000,00

-120.250,00

-88.750,00

-57.250,00

-25.750,00

154.500,00

Jahr 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 Summe interner
ZinsfuR
Kapitaleinlage der Kommanditisten 335.000,00
Einnahmen aus Edelsteinverkauf 0,00 700.000,00( 700.000,00| 700.000,00f 700.000,00/ 700.000,00( 700.000,00/ 700.000,00( 700.000,00/ 700.000,00( 700.000,00/ 7.000.000,00
Wareneinkauf -329.000,00| -658.000,00| -658.000,00| -658.000,00| -658.000,00| -658.000,00| -658.000,00( -658.000,00( -658.000,00| -658.000,00| -329.000,00| -6.580.000,00
Deckungsbeitrag -329.000,00 42.000,00 42.000,00 42.000,00 42.000,00 42.000,00 42.000,00 42.000,00 42.000,00 42.000,00| 371.000,00 420.000,00
Geschéftsfilhrungs- und Haftungsvergiitung 1,5% -6.000,00 -10.500,00| -10.500,00| -10.500,00| -10.500,00( -10.500,00( -10.500,00| -10.500,00| -10.500,00| -10.500,00| -10.500,00| -111.000,00
Gewinn/Verlust-Zuweisung -335.000,00 31.500,00 31.500,00 31.500,00 31.500,00 31.500,00 31.500,00 31.500,00 31.500,00 31.500,00| 360.500,00 309.000,00
Einkommensteuer Gutschrift/Belastung 50% 167.500,00 -15.750,00 -15.750,00 -15.750,00 -15.750,00 -15.750,00 -15.750,00 -15.750,00 -15.750,00 -15.750,00| -180.250,00 -154.500,00
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Warum Sie sich an einem Handel
mit Farbedelsteinen beteiligen sollten:

V Krisensichere Wertentwicklung
und Wertbestandigkeit

V In Krisenzeiten keine Zuteilungsengpasse,
wie zuletzt bei Gold

V Hohe Renditemoglichkeit
V Wertkonzentration auf kleinstem Raum

V Problemloser Erwerb und Transport
ohne Registrierungspflicht

V Zeitlose Schonheit

DI Heinrich Richter Steuerberatungs GmbH ¢ A-8041 Graz e Liebenauer HauptstraBe 2-6/D/1 T +43 316 4682 466 » F +43 316 4682 452 e office@mehrwert-steuerberatung.at
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WERTANSTIEG PRO JAHR

RUBIN:
MEHR ALS 8 %

SAPHIR:
CA. 6%

SMARAGD:
CA. 5%

WEISSE DIAMANTEN:
SIND LANGFRISTIG

WERTANSTIEG VON EDELSTEINEN

Seit 1995 haben sich die Marktpreise fur naturfarbene, unbehandelte Edelsteine zumindest verdreifacht.

A

WERTSTABIL
1995‘96‘97‘98‘99‘2000‘ 01 '02'03'04'05'06'07'08'09'WO ' n '12 ' 13 '14 ' 15 ' 16 ' 17 '18 ' 19 '1—20'11—'20
T —— RUBIN, BURMA ——  SAPHIR, SRI LANKA ---- DIAMANT 0.5 CT
—— RUBIN, MOZAMBIQUE —— SMARAGD, KOLUMBIEN --- DIAMANT1CT
—— SAPHIR, BURMA ——  SMARAGD, GESAMT —— DIAMANT3CT
wom DIAMANT 5 CT

DIAMANT 0.5-1-3-5CT

© The Natural Gem | Quellen: Rapaport Diamond Report Gemval, Aggregate Index (GVA) Sukrup Gem Index, Finanzen.net | Eigene Darstellung
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ENTWICKLUNG VON RUBIN UND SAPHIR
VS. GOLD, OL, DOW JONES & DIAMANTEN

© The Natural Gem | Quellen: Rapaport Diamond Report Gemval Aggregate Index (GVA) Sukrup Gem Index, Finanzen.net | Eigene Darstellung

A

RUBIN & SAPHIR
WEISEN EINE DEUTLICH
BESSERE ENTWICKLUNG
ALS BSPW. GOLD, DER

DOW JONES ODER

DIAMANTEN AUF.

i

2007 2008 2009 2010 20m 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 012020 11-2020 0

- GOLD (PHYSISCH) === DOW JONES 30 INDUSTRIAL eee  OL(BRENT)
——— SUKRUP GEM INDEX RUBIN & SAPHIR ~ ==== DIAMANT BEST (D/IF) 0.5-1-3-5CT.
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Finanzen
Nene Jiivdver Jeitung

Dienstag, 24. November 2020

Farbedelsteine glinzen auch am Finanzmarkt

Sicherheitsbewusste Anleger treiben die Preise von Rubinen, Saphiren und Smaragden

DANIEL IMWINKELRIED, WIEN

In manchen Schmuckkastchen und Tre-
soren hat es in letzter Zeit womdglich
cinen betrichtlichen Vi " h
gegeben, ohne dass die Eigentiimer das
gross mitbckommen haben: Die Preise
von Farbedelsteinen wie Saphiren, Rubi-
nen oder Smaragden sind in einem wenig
transparenten Markt, in dem Mutmas-
sungen und Gertichte blithen, stark ge-
sticgen. Die Schmuckindustric verarbei-
tet seit je solche Steine; seit einiger Zeit
gibt ¢s aber auch cinc steigende Nach-
frage von reinen Investoren.

Es handle sich fast schon um einen
«unlogischen Hype auf breiter Fronts,
sagt der Wiener Handler Heinz Schiendl,
der vor allem den deutschsprachigen
Markt bedient. Letztlich hiitten aber
auch viele Marktteilnehmer ein Inter-
esse an hoheren Preisen. Diese nchmen
seit Jahren zu, der Trend hat sich jingst
aber teilweise beschleunigt; 2020 stiegen
die Preise bei Rubinen und Smaragden
um bis zu 25%; weniger war

die Dynamik bei Saphiren.

Eine lunnchnnkung machcn Handler
llerd Der Pr

sich aufl Material sehr guter Qualitiit.
Bei Farbedelsteinen heisst das wie bei
Diamanten, dass die vier C (Cut, Carat,
Colour, Clarity) stimmen missen, wobei
ecine glinzende Farbe besonders wichtig
ist Fhﬂ verhalten ist dagegen die Ent-
g bei der mit
hrhrdekumcn versehen ist: Hier baute
sich ein Uberangebot auf, weil viele Liden
wegen der Pandemie geschlossen waren.

Hohe Nachfrage aus Asien

Es ist schwierig zu bestimmen, welche
Krifte die Preise derzeit antreiben. In die-
ser Frage vertreten Hindler unterschied-
liche Ansichten. « Besonders in China und
anderswo in Asien werden hohe Preise be-
zahlts, sagt Schiendl. Wer im Osten wohl-
habend geworden ist, zeigt das germne -
anders als in Europa, wo ein solches Ver-
halten cher verpont ist. Viel Geld fliesst in
teuren Edelsteinschmuck. Teilweise wiir-
den in Asien hohe sicbenstellige Sum-
men fir hochkardtige Rubine bezahlt, sagt
Schiendl. «Solche Transaktionen finden in
Europa vergleichsweise selten statt.»
Dann gibt es Investoren, die neben
Gold und Immobilien cine weitere Diver-

1 Farhedel:

aus Kol

sifikationsmoglichkeit zu reinen Finanz-
anlagen suchen. «Solche Kaufer trauen
dem Finanzsystem und der lockeren Geld-
politik der Notenbanken nicht mehrs, sagt
Thomas Schrock. der cbr.nl'alls von \V):n
aus den Retail-Markt im d

dem grossten Fi

d dieser

angesichts der gesticgenen Preise auch bei
diesen Fundorten vielleicht wieder lohnt,
den Abbau erneut aufzunchmen.

Die Coronavirus-Pandemic verhin-
derte -uch.dm Schur{:r threr Arbeit an

gen Raum bedient.

Bereits vor der Coronavirus-Pande-
mie sind diese Anleger sehr skeptisch ge-
wesen, und die gegenwirtigen Verv-tr-
fungen haben sie in threr p

den Fund: hen konnten. Da-
durch kam der Nachschub ins Stocken, die
Handelsk sind teilweise

gcbmch-:n Und im Frithjahr 2019 hatten
U hcmhwemmungcn Minen in Mogam-

Ansicht bestarkt. Als Abuchcmng:uchen
sie cinen Sachwert. Solche Investoren hiit-

tnquc | Das Land ist men-

WO 1P K

HOMBS

so0 gewichtigen Anbieter wie De Beers bei
den Rohdiamanten.

Auch sonst begeben sich Anleger
bei Farbedelsteinen in einen Markt, in
dem cigene Gesetze herrschen. In man-
cher Hinsicht shnelt dic Nachfrage nach
Farbedelsteinen zwar jener nach Gold:
Da weder Edelmetalle noch Farbedel-
steine cinen laufenden Ertrag abwer-
fen, steigt dic Nachfrage tendenziell bei
niedrigen Zinsen. Denn in cmem sal-

ten im V ich mit jufern
am Markt an Gewicht gewonnen, sagen
Hiindler. In der Regel investicren Retail-
Anleger in Steine, die einige tausend Dol-
lar bezichungsweise Euro kosten,

Jungst ist allerdings auch das Angebot
teilweise knapp geworden, was den Preis-
anstieg ebenfalls erklart. Gewisse Minen
sind mittlerweile erschopft, wobei s sich

rung unterzogen werden. Dabei herrscht
zwischen Kilufern und Verkilufern cin
Grad an Informationsasymmetrie wie
sonst nur in wenigen Mirkten, etwa bei
Uhren oder Oldtimern. Die Hiindler wis-
sen (ber Angebot und Nachfrage Be-
scheid, withrend sich die Privatanleger
dartiber nicht so leicht informicren kon-
nen wie Uber Aktienkurse. Es ist daher
ratsam, bei einer Transaktion eine Zweit-
meinung einzuholen.

Zumal ¢s sich bei Farbedelsteinen um
eine An! mit geringer Liquidi-
tiit handelt. «Diese licgt irgendwo zwi-
schen jener von Gold und Kunsts, sagt
Schrock. Schnelles Kaufen und Verkau-
!:n lohnt sich deshalb far Anleger nicht,

ders da zum preis noch
die Mehrwertsteuer kommit. Preissteige-
rungen midssen diese erst ausgleichen, be-
vor Anleger etwas verdienen.

Kritische Firdergebiete

Schwer durchschaubar ist filr Investoren
auch, ob die Edelsteine auf cine Art gefor-
dert werden, die sich mit ethischen Prin-
zipien vereinbaren Lisst. Immerhin stam-
men Farbedelsteine meist aus politisch
wenig stabilen Schwellenlindern.

Eine Art Kimberley-Prozess, der bei
Rohdumanu:n den Handel mit Ware

Herkunft rhind

gibt es bei Farbedelsteinen nicht. lundkr
sagen daher Unterschiedliches zur Men-
schenrechtslage ihres Geschifts Einig
scheinen sie sich darin zu sein, dass Kin-
derarbeit kein grosses Thema ist, «Junge
Menschen sind nicht in der Lage, Steine
zu schlcifens, sagt Schiendl. Dazu fehle
ihnen dic Konzentration. Und um beim
Abbau der Ware mitzuwirken, mangle
es ihnen an Kraft. Kritische Worte fal-
len zum Herkunfisland Burma und zum
Grenzgebiet von Afghanistan und Paki-
stan. In diesem wilrden Warlords im Ge-
schift mitmischen, Burma steht unter

der chen Umfeld sinken die Al Druck wegen der Vertreibung und Ver-

Rubinen, wobei dic i m London kohen: ciner Investition in Flrhcdcls(cuu‘ Guld folgung der Rohingya.
Firma G Ids in diesem Geschifteine  wird allerdings in Fei Der G d G Ids da-
starke Stellung besitzt. also in einer smndudmcrlcn Einheit.  gegen scheint sich um ein korrektes Ver-
Sonst baven ahcl vor a!lcm Kleinst-  «Edelsteine sind dagegen ¢in wirkliches  halten zu bemihen, da er als kotierte
und Kl F Isteine ab. dukt», sagt Adolf Peretti, Chef  Firma unter Beobachtung von Investo-

In Sri Lanka etwa betreiben integrierte
Familienverbiinde das Saphir-Geschaft,
wobei sic die Steine sowohl fordern als
auch schieifen. Somit gibt es ausser bei
Rubinen im Farbedelsteingeschiift keinen

von GRS Gemrescarch, einer Schweizer
Firma, die auf Echtheitsexpertisen spe-
zialisiert ist.

Um den Preis der Steine zu bestim-
men, milssen sie cinzeln ciner Evaluie-

ren steht. Aber letztlich: Was bedeute
schon «korrekte Herkunfts, fragt ein
Hindler rhetorisch. In dieser Hinsicht
konne man auch Diamanten aus Russ-
land als Problem ansehen.
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KURIER

Edle Steine in der Krise heild begehrt

Rubine & Co. Altestes Sachwerte-Investment, Werte steigen jahrlich um fiinf bis acht Prozent

Wenn an den Aktienbérsen die
Angst umgeht und die Kurse
tief nach unten gehen — wie zu-
‘mindest zu Beginn der Corona-
Krise -, riicken Sachwerte zum
Angreifen in den Vordergrund.
Doch auch ganz abseits jeder
Krise sollte die Veranlagung
breit gestreut sein und Sach-
werte enthalten, raten Exper-
ten. Edelsteine etwa werden
bereits seit mehr als 5.000 Jah-
ren als Sachwert genutzt.

Eines der Argumente fiir
Edelstei Sie konzentrieren
schon in kleinen Mengen hohe
Werte, sagt Patrick-Noel He-

rold-Gregor, Managing Partner

beim Edelstein-Handler ,The
Natural Gem* (www.thenatur-
algem.com). Sein Vergleich: In
einem Kilo Gold seien fast
50.000 Euro Kapital konzent-
riert. Bei Rubin reichen dafiir
schon fiinf Karat (finf Karat
entsprechen 1,0 Gramm).

Fiir Herold-Gregor ist das
auch schon eines der Argumen-
te fiir Edelsteine: Mit ihnen
konnen Kleinere oder auch
groRere Vermogen ganz leicht
transportiert werden. Sie kon-
nen auch einfach weiter-
gereicht werden — etwa an die
nachste  Generation. Dazu
kommt: ,Sie konnen iiberall
aufbewahrt werden, zum Bei-
spiel hinter der Sesselleiste®, er-
zahlt er, was er von der Kund-
schaft so alles schon gehért hat.

Run auf Steine
Zu Beginn der Corona-Krise
war die Nachfrage nach den
Steinen derart groR, dass The
Natural Gem praktisch aus-
verkauft war. Die Knappheit
entstand aber auch deshalb,
weil es durch Grenzschliefun-
gen und ausgesetzte Flige zu
unterbrochenen  Lieferketten
kam. Bald war die Versorgung
wieder aufrecht — und die
Kundschaft griff zu. Teilweise
aus Angst vor Vermogens-
steuern, teilweise aus Angst vor
einer zweiten, dritten Infek-
tionswelle und nicht abseh-
baren geopolitischen und wirt-
S0

Entwicklung der

Marktpreise fiir naturfarbene,
unbehandelte Edelsteine
Index: 1995 =100

—  Rubin, Burma
—  Rubin, Mozambique
—  Saphir, Burma

—— Saphir, Sri Lanka

—  Smaragd, Kolumbien
Smaragd, Gesamt
Diamant (0,5-1-3-5 Ct)

I
1995 1999 2003

Grafik: reineder  Bild:Fotolia

Rubin

Rot ist seit jeher die Farbe der
Macht. Kronen, Zepter und
anderes waren meist mit Rubinen
besetzt. Rubine sind auch heute
heiB begehrt, nicht zuletzt in
Asien. Rubin ist ein roter Korund,
er verteuert sich um durchschnitt-
lich gut acht Prozent pro Jahr

Saphir
Ob blau, gelb, violett oder natur-
farben: Korunde, die nicht rot sind,
werden als Saphire bezeichnet. Sie
werden etwa in Burma oder Sri
Lanka abgebaut. Ihr Wert steigt
um rund sechs Prozent pro Jahr

Smaragd
Der hell- bis Edelstein

Herold-Gregor.

Abgesehen davon, dass
Edelsteine schone Investments
sind, dirfen sich die Kaufer

ist eine Beryll-Abart, abgebaut
etwa in Kolumbien. Sein Preis
steigt um durchschnittlich
fiinf Prozent pro Jahr

2007 201 2015

auch iiber glinzende Preis-
entwicklungen freuen. Die Stei-
gerungen sind eine Kombina-
tion aus hoher Nachfrage und
riickliufigen Minenertréigen.

Wertsteigerungen

Beim Rubin aus Burma etwa
gab es in den vergangenen
Jahrzehnten Wertentwicklun-
gen von durchschnittlich mehr
als acht Prozent pro Jahr. In
Mozambique wurden die ers-
ten Rubine erst im Jahr 2009
gefunden. Seit damals haben
ihre Preise einen kometen-
haften Aufstieg hingelegt (siehe
Grafik).

Saphire, die The Natural
Gem direkt in den Minen ein-
kauft, haben sich in der jiin-
geren Vergangenheit um etwa
sechs Prozent pro Jahr ver-
tevert. Bei Smaragden gab es
Teuerungen um etwa fiinf Pro-
zent pro Jahr. Diamanten gel-
ten als ,wertstabil*, legen also

",
RO

Rubin und Saphir

im Vergleich zu Gold,
01 (Brent) sowie dem
Dow-Jones-Index seit 2006

—  Sukrup Gem Index
Rubin & Saphir

s Dow Jones 30 Industrial

—— Gold (physisch)

— Ol (Brent)

= Diamant Best (D/IF)
0,5-1-3-5Ct

50
0
om 206 208 2010 201 o6 206 20
Quelle: Fi et

keine grofen Preisspriinge hin. Gem der grofte Handler von =~ =
Fir ibt 1 inen  im i
es den weltweit ersten Fonds deutschsprachigen Raum. Hmter den
fiir Farbedelsteine, den ,The Zeilen
Natural Gemstone Fund One*, Mehrwertsteuer

Kleinanleger sind hier all
dings ausgeschlossen, das Min-
destinvestment macht namlich
10.000 Euro aus.

Und wie kénnen sich ,nor-
male“ Anleger ein Kleines
Steinreich zulegen? Beim Ex-
perten kaufen, und zwar genau
das, was einem gefillt, rat
Herold-Gregor. Unbedingt soll-
te der begehrte Stein mit dem
Zertifikat eines unabhangigen
gemmologischen Labors ausge-
stattet sein. Hochstes Kriterium
bei den Steinen sei, dass sie un-
behandelt sind. Mancher Stein
sei gebrannt, um Unreinheiten
verschwinden zu lassen, die
Farbe zu verindern. Andere
werden mit Partikeln beschos-
sen, um Risse zu filllen. Laut
Herold-Gregor ist The Natural

Zum Zocken sind die Steine
denkbar ungeeignet: Da beim
Kauf die Mehrwertsteuer von
20 Prozent anféllt, muss man
ein paar Jahre durchtauchen,
bis die Wertsteigerungen die-
ses Minus wettmachen. Emp-
fohlen wird daher eine mehr-
jihrige Behaltefrist. Die Speku-
lationsfrist betrégt ein Jahr:
Gewinne, die bei einem Ver-
kauf schon nach einem Jahr er-
zielt werden, bleiben steuer-
frei.

Noch ein Tipp: Stein und
Zertifikat  sollten  jeweils
getrennt  voneinander auf-
bewahrt werden. Letzteres ist
auch als Scan zu bekommen.
The Natural Gem bietet zudem
eine Sammelverwahrung in
Schliefachern an.

ST MANGIONE

CHRISTINE
KLAFL

Die Redakteurin
Christine Klafl ist
seit fast 40 Jahren
in der Wirtschafts-
redaktion tatig. Ihre
Fachbereiche sind
das Finanzwesen
und Veranlagungen.
Dabei versteht sie
es, gerade auch
komplexe Sach-
verhalte in ver-
standlicher Weise
darzulegen
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SO pur, SO vvertvoll

%ﬁ

A

Kaum ein Anlagegut hat sich so gut entwickelt wie Edelsteine. Doch wertvollist nicht,
was funkelt und glanzt. Ein kleines Brevier Uber Farbedelsteine, nicht nur Girls’ Best Friends.

it jeher waren die Schatzkammern der Adeiigen und wohiha- Rubi
S benden Blrger mit Edelsteinen gefilt, sie waren Gradmesser | Metaloxide unterschiediche Farben. Der Srmaragd gehrt mineralo-
firVermégen. Als Anlagegut fen | gischzum Baryl. E
undm i kundérenL

Aktien abgelost. Dabei sind Edelsteine das alteste Anlageprodukt,

aiter noch als Gold: Die altesten jemals gefundenen Steine sind Dia-

manten aus Borneo, die (iber vier Millarden Jahre alt sind. Die ltesten
Mil Jah

der Edelstein im Muttergestein und muss von diesem erst gelost wer-
den. Diese Art der Gewinnung ist sehr aufiwendig: Fir einen Diaman-
ten-Einkaréiter miissen rund 70 Tonnen Gestein umgewizt werden,

de um 34 Miionen Euro verkauft. Edelsteine galten und geften noch
immer als ,ideale Fluchtwahrung®: Ein hochwertiger Rubin oder Sma-
ragd mit einem Gewicht von nur einem Gramm kann mitunter densel-
ben Wert aufiweisen wie ein Goldbarren mit einem Gewicht von einem
Kilogramm

Wertvoll sind die unbehandelten Steine
Wertvoll ist ein Stein aber nicht, wenn er schén funkelt. Davon gibt es
sefrvi eltener nicht

fureinK 201150 Tonnen. Sekundérer Ab-
bau bedeutet, dass sich der Edelstein vom Muttergestein bereits ge-
6sthat,
tertiefen Lehmschicht begraben ist. Bedeutende Fundorte gibt es in
SrilLanka, Mosambik und Madagaskar. Schrick schatzt, dass es ge-
rade mit sekundéren Fundstéitien in absehbarer Zukunft zu Ende ge-
henkénnte.

Bemerkenswerte Performance
h hrcks Leidenschat fur Edelsteine wéihrt schon viele Jah-

erhitzte, jedoch geschiifiene Edelsteine, erklart der

Thomas Schréck. Der Legende zufolge soll vor langer Zeit ein Saphir
im Ofen erhitzt worden sein. Er verénderte sich von einem Blaugrau in
ein wunderschines strahlendes Blau. Dieser Vorgang des Erhitzens
yird heute noch durchgefU, um Steine zum Ganzen 20 bingen.
Wertvoler wird er dack
ist das Verhaltnis 1:2, kostet ein behandelter Stein 500 Euro, liegt sein
Wertunbehandelt bei etwa 1000 Euro. Je mehr Karat, desto weiter ge-
hen diie Spannen auseinander.

Wenn von Edelsteinen als Anlagegut die Rede ist, handelt es sich
neben Diamanten zumeist um Saphire, Smaragde und Rubine. Che-

re. Alseracht Jah jterei das
war sozusagen der Ansto fir die spatere Passion. Mit 2wdif Jahren
machte er sich bersits auf die Suche nach geschiffenen Steinen, und

alsihn Jah der Vater mehr wollte,

Junior 0 Jahre war
erdamalsjung.

a-

fitéten, i aufsucht,

inletzter Zeit Sfter als sonst. In seinem Unternehmen The Natural Gem
bietet er rund 1500 Edelsteine zum Verkauf an. Seine Kunden sind in
der Regel sehr edelsteinafin und mit entsprechendem Fachwissen

Salyburger Nachrichien

(0CKADOBE COM

Thomas Schréck
Edelsteinexperte

Ein hochwertiger Rubin oder Smaragd
mit einem Gewicht von 0,4 Gramm kann
mitunter denselben Wert aufweisen wie
ein Goldbarren mit einem Gewicht von

einem Kilogramm. *

ALLES UBER EDELSTEINE

Caratvs. Karat
D

1Ca-

ber diese Anlagef
Regel komplementér zu Gold.

Schréck empfiehit eine Beimischung von etwa zehn Prozent des
Gesamtvermogens, er hat aber auch Kunden, die den Grofteil itres

Sie veranlagen Edelsteine in d

5 Carat. Das Carat bei Edelsteinen entspncm nicht dem Karat

beiGold.

einen Feingoldgehait von 75 Prozen{ 14 Karamar 58,5Pro-

Is sehr Zent(685). i
Horten. Di
hen lassen. Edelsteine sind in den vergangenen 25 Jahren in ihrem 1907
Wertum fiinf bis acht Prozent, gestiegen. L arat mit0),
die hochste Wertkonzentration aller Gilter auf der Erde. Ein groBes
Plus: Edelsteine unterliegen keiner Vermogenssteuer und sind auch Diegréften Edelsteine
von Geldabwertung kaum betroffen. Derwett i

wurde 1905 in Stidafrika entdeckt. Der sogenannte Cullinan,

Nachte\\ Es g\bt kemem geregelten Markt der Mine, Th . wog
Es gibtk 3106,75 Car wurde in mehrere Stiicke zerteitt. Die neun

gelten Markt fir Edelsteine. suser wie das D i i juwelen.

Christie’s verfiigen Giber gutes Know-how, erk\an Schréck. Ansonsten Der Welt

ist man auf das Fachwissen von JEin wiegt1,7 arat). Erwurde

groBer, augenfalliger Stein solte nicht das Kaufargument sein*, erkiart dles 200-jahvigen Bestehens der USAin Form der Liberty Bell

Schréck. Nicht sogenannte Blender dienten der Geldanlage, sondern

Steine von hoher Quaitét

verkauft nur garantiert keine Und der Preis?

Ware zu vertreiben, mit der Kriege finanziert wurden, das betrifftvor al-
lem, aber nicht nur Diamanten (,Blutdiamanten*). Wer bei Edelsteinen
‘auf Nummer sicher gehen will, soltte auf Steine aus Sri Lanka zurick-

Wiahrend Edelmetalle einen Kurswert haben, gibt es fiir Edel-

Carat.
Einfluss hat, ob der Stei naturtarben oder behandeltist,

greifen. Dort hat die Regierung vor drei Jahren
La di
die Steine abbauen dirfen. Schréck arbeitet dort mit einem Exklusiv-
partner zusammen.

dieRein-

heit, Herkunft, Schiffform und das Vorhandensein eines

Zertikats.
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Was Sie beachten sollten beim . ..

Edelsteinkauf

Als tragbare Wertspeicher in
der Krise schlagen Edelsteine
Gold um Langen. Doch wer
in Diamanten und Rubine
investieren will, sollte genau
wissen, was er tut.

Mehr Tipps fiir Ihre personlichen Finanzen:
www.diepresse.com/meingeld

Tipp1

Echt oder nicht? For den Laienist es
unmoglich zu erkennen, ob er gerade
echten, unbehandelten Edelstein kauft
oder ,gebrannte” - also nachtraglich
behandelte - oder gar synthetisch
erzeugte Ware. Daher sollte kein Stein
ohne Zertifikat eines unabhangigen
werden. Die

Tipp 2

Vorsicht bei Urlaubssouvenirs. Der
Wert eines Edelsteins st nicht immer
transparent. Bei Diamanten gibt es die
Rapaport:Liste" mit GroBhandels-
preisen, bei Farbedelsteinen ist der
Markt uneinheitiicher. Vorsicht ist bei
Urlaubskéufen geboten, da Preise oft
sind. So kostet ein

Zertifikate, die die Handler selbst
ausstellen, reichen nicht als Sicherheit.

Tipp 3

Richtig verkaufen. Der Markt fur Edel-
steine st im Vergleich zu Gold relativ
illquide. Wer seinen Stein wieder zu
Geld machen will, kann es zunachst bei
Edelsteinhandlern und Juwelieren
versuchen. For grofere Steine bieten
sich Auktionshaiser wie Sotheby’s.
Christie's oder das Doroth Far

funfmal mehr als a\ﬂ dem Weltmarkt,

sich Online-
Auktionen - etwa auf Catawiki.

Tipp 4

Versichern entspannt. Ahnlich wie bei
Gold it es gut, wenn die wertvollen
Edelsteine nicht offen in der Wohnung
herumliegen. Neben einer geeigneten
Lagerung im Tresor empfiehlt sich der
Abschluss einer eigenen Edelstein-
Versicherung. Ab einem Wert von
20,000 Euro gibt es eigene
Versicherungsprodukte dazu. Auch
eine Trageversicherung ist moglich,

Funkelnde Fluchtwihrung fiir das Portfolio

Edelsteine. Neben Gold entwickeln sich Diamanten, Rubine und Saphire in der Pandemie zur begehrten Krisenwéihrung.
Doch der Einstieg in den undurchsichtigen Markt ist nicht einfach. Worauf es beim Investment in Edelsteine ankommt.

VON MATTHIAS AUER

Wien. Diamanten, Rubine, Smarag-
de. Seit Jahrhunderten fiillen die
funkelnden Edelsteine nicht nur
die Schatzkammern der Adeligen.
Die Geschichte ist auch voll von
Anekdoten, wie Familien mithilfe
der wertvollen Steine vor Kriegen
fliehen und in der neuen Heimat
nicht bei null anfangen miissen.
Als tragbare Wertspeicher sind die
Edelsteine unschlagbar. So kann
ein Rubin pro Gramm bis zu
3000-mal mehr Wert speichern als
Feingold. Dazu kommt, dass die
Behorden weniger an den Edel-
steinbestinden der Privaten inter-
essiert sind, als das bei der Krisen-
withrung Gold der Fall ist. Wih-
rend man Edelmetall an der Gren-
ze deklarieren muss, konnen Edel-
steine in der EU so frei reisen wie
ihre Besitzer. Als Fluchtwihrung
und Schmucksteine sind die Edel-
steine also hoch beliebt. Aber tau-
gen sie auch als Investment?

Vorsicht bei ,gebrannter* Ware
Die kurze Antwort lautet: Ja, wenn
man genug Geld hat - und genau
‘weif, was man tut. Denn fiir Laien
ist der Edelsteinmarkt anfangs
schwer iiberschaubar - und der
wahre Wert der Steine kaum nach-
priifbar. Der erste Griff gilt meist
dem Diamanten, dem meist ge-
handelten Stein der Welt. Doch
der Liebling der Juweliere hat
cinen grofen Nachteil: Wirklich
selten ist der Diamant etwa im
Vergleich zum Rubin gar nicht.
Und da der Stein vor allem in der
Schmuckindustrie zum  Einsatz
kommt, hat er sich gerade in Kri-
sen nicht als sonderlich wertbe-
stindig erwiesen.

Ganz anders sieht das bei so-
genannten Farbedelsteinen, also

den roten Rubinen, blauen Saphi-
ren und grinen Smaragden, aus.
Der Wiener Edelsteinhéndler Tho-
mas Schrock (The Natural Gem)
schiitzt den jahrlichen Wertzu-
wachs auf vier bis acht Prozent.
Genaue Zahlen gibt es allerdings
nicht, da nicht nur das Gewicht (in
Karat) den Preis bestimmt, son-
dern auch die Farbschattierung
und Reinheit des Steines.
Entscheidend st aber
eines: Soll der Stein mehr
sein als ein  blofes
Schmuckstiick, st bei
den meisten Juwelieren
Vorsicht geboten. Zu
99 Prozent werden

brannte Steine’
verkauft, bei de-
nen die Farbe
nachtriglich
aufgebessert
und Unregel-
méRigkeiten
ausgemerzt wur-
den Das ist gut
die  Brosche,
aber schlecht fiir den
Tnvestor. Denn grofe
Auktionshiuser wie So-

theum unterscheiden mitt-
lerweile sehr genau, ob ge-
brannte Steine oder unbehan-
delte Steine unter den Hammer
kommen.

Kein Kauf ohne Zertifikat

Da selbst Profis ohne entsprechen-
des Werkzeug nicht mit Sicherheit
sagen kénnen, ob sie nun einen
echten, unbehandelten Saphir vor
sich haben oder doch nur einen
synthetischen Stein, sollte kein
Edelstein ohne Zertifikat gekauft
werden. Wichtig hierbei: Zertifi-

Kate, die von Hiindlern angeboten
werden, sind nur bedingt aussage-
kriftig und werden bei vielen Kiu-
fern nicht mehr akzeptiert. Es gibt
jedoch eine Reihe an unabhiingi-
gen Edelsteinlaboren, wie etwa das
Gemmologische Labor  Austria
oder das Gemresearch Swiss La-

bor, die in der Branche hohes Ver-
trauen geniefen.

Im Zuge der Coronakrise ist
nicht nur die Nachfrage nach Gold
steil nach oben gegangen, auch
Edelsteine stehen als Krisenwih-
rung hoch im Kurs. Den Beginn
machten auch hier die Chinesen,
die bereits im November des Vor-
jahres damit begonnen hatten, die

Steine direkt von den Minen in
Bausch und Bogen aufzukaufen. In
Osterreich und Europa kam der
Trend mit Verzigerung - und erst
mit dem Schreck des Lockdowns -
an. Der Wiener Edelsteinhindler
The Natural Gem verkaufte binnen
weniger Tage so viele Rubine und
Saphire wie im ganzen Jahr 2019.
Derzeit gibt es coronabedingt
Probleme mit dem Nachschub
an Steinen. Viele der Hauptab-
baugebiete in Afrika, Siid-
amerika und vor allem in
Asien sind immer noch
im Lockdown. In den
Minen wird zwar meist
gearbeitet, doch es ist
schwer, die Edel-

Land zu bekom-
men. Seien die
Steine einmal
da, miisse er
sich um feh-
lende  Kunden

‘mas Schrock.

Gold und Steine
Nur zehn bis 15 Prozent
der Steine wiirden gefasst.
Der grofie Rest werde ent-
weder von Liebhabern oder
als Wertanlage gekauft. Die
meisten reinen Investmentkun-
den besifen bereits Aktien und
Gold und seien auf der Suche nach
einer breiteren Streuung ihrer An-
lagen oder aber nach einem Weg
aus dem Giralgeld. Dass es wenig
sinnvoll ist, das gesamte Ersparte
fiir einen hiibschen Smaragd aus-
zugeben, versteht sich von selbst.
Schrock empfiehlt Edelsteine im
Wert von fiinf bis zehn Prozent
des liquiden Vermagens als Beimi-
schung im Portfolio®. Gerade nach

den grofien Wertsteigerungen bei
Gold sieht er auch viele Kunden,
die den Gewinn mit dem Edelme-
tall realisieren und in Edelsteine
investieren wiirden.

Nur wenige verkaufen wieder
Dennoch sind Edelsteine nur be-
dingt mit Gold vergleichbar. Wih-
rend Goldkauf in Osterreich ab
einem Wert von 10.000 Euro regi-
striert wird, gibt es derartige Regle-
mentierungen  bei  Edelsteinen
nicht. Auch das Reisen ist mit den
funkelnden Steinen zumindest in
Europa viel simpler. Grofere Be-
stinde an Bargeld und Gold miis-
sen an der Grenze deklariert we
den. Fiir Edelsteine gilt diese Ein-
schrinkung in der EU nicht.

Aber es gibt noch ein entschei-
dendes Merkmal, das Edelsteine
als Wertanlage im Vergleich zu
Gold unterscheidet. Fiir Gold gibt
es einen globalen, hoch liquiden
Markt. Wer seine Edelsteine wieder
2u Geld machen will, muss hinge-

en etwas mehr Zeit investieren.

licherweise nehmen
Hindler oder Juweliere die ver-
kauften Steine selbst wieder zu-
riick. Der Preis ist dabei freilich
Verhandlungssache. Eine gute Al-
ternative fiir grifere Steine sind
die renommierten Auktionshauser
von Artcurial bis zu Natural Gem
Auctions. Fiir Kleinere Steine ha-

ternet st etwa Catawi

Die meisten Edelsmmbesnzer
kommen jedoch nie in diese Lage.
Der Grofiteil der Rubine, Smaragde
und Diamanten wird gehalten und
von Generation zu Generation wei-
tergegeben. Denn egal, ob der Stein
als potenzielle Fluchtwéhrung oder
simples Investment gekauft wird
schon ist er allemal. Gety)
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